
ΠΡΙΝ ΑΝΟΙΞΟΥΜΕ ΤΗΝ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΗ 
ΠΡΕΠΕΙ ΝΑ ΕΧΟΥΜΕ 

1.Αδεια ραδιοτεχνίτη από το 
υπουργείο Μεταφορών 

 

απαραίτητη προϋπόθεση για τους απόφοιτους  
ΕΠΑΛ 400 ημερομίσθια σαν βοηθός 

 

2.Αδεια λειτουργίας εργαστηρίου  
 

α. Έδρα και διεύθυνση του εργαστηρίου 
β. Κατηγορία εργαστηρίου για την οποία 

αιτείται η άδεια 
γ. Κατάλογος οργάνων μετρήσεων και 

ελέγχου με τα οποία είναι εξοπλισμένο το 
εργαστήριο 

δ. Ονοματεπώνυμο υπεύθυνου αδειούχου 
Ραδιοτεχνίτη. 

ε. Φωτοαντίγραφο της άδειας άσκησης 
επαγγέλματος του υπεύθυνου αδειούχου 

Ραδιοτεχνίτη 
   
 



1.ΕΞΑΣΦΑΛΙΖΟΥΜΕ 

 ΤΟΝ ΧΩΡΟ ΕΡΓΑΣΙΑΣ 

2.ΠΗΓΑΙΝΟΥΜΕ ΣΤΗΝ  

ΕΦΟΡΙΑ  

3.ΣΤΟ ΤΕΒΕ (ΟΑΕΕ) 

 ΤΗΣ ΠΕΡΙΟΧΗΣ 

4. ΠΑΤΕ ΞΑΝΑ ΣΤΗΝ  

ΕΦΟΡΙΑ ΓΙΑ ΑΠΟΔΟΣΗ ΑΦΜ  

5. ΠΗΓΑΙΝΕΤΕ ΜΕ ΤΑ ΧΑΡΤΙΑ ΣΑΣ  

ΣΤΟ ΤΕΒΕ ΓΙΑ ΝΑ ΤΕΛΕΙΩΣΕΙ Η ΔΙΑΔΙΚΑΣΙΑ  

6. ΤΕΛΟΣ ΚΛΕΙΝΕΙΣ ΡΑΝΤΕΒΟΥ ΜΕ  

ΤΗΝ ΕΦΟΡΙΑ ΓΙΑ 

 ΕΛΕΓΧΟ  ΧΩΡΟΥ ΕΡΓΑΣΙΑΣ 



ΔΙΕΥΘΥΝΤΗΣ ΟΙΚΟΝΟΜΙΚΩΝ 
ΖΑΧΑΡΙΑΣ ΜΠΑΛΤΑΣ 

 

ΓΕΝΙΚΟΣ ΔΙΕΥΘΥΝΤΗΣ 

ΜΑΡΙΟΣ ΖΟΥΛΙΑΣ 

Ο βασικός ρόλος του γενικού  διευθυντή  

είναι να έχει την ευθύνη του γενικού  

συντονισμού της εταιρείας και της εύρυθμης 

 λειτουργίας της.Επίσης ελέγχει την 

 αποτελεσματική λειτουργεία κάθε τομέα 

  

Ο βασικός  ρόλος του Διευθυντή οικονομικών 

  είναι να εχει  την ευθύνη των οικονομικών 

 δεδομένων της εταιρείας Να φροντίζει για 

 την εξισορρόπηση εσόδων – εξόδων  καθώς 

 και για την εύρεση πόρων για την καλή  

λειτουργία της εταιρείας 



ΔΙΕΥΘΥΝΤΕΣ ΤΕΧΝΙΚΟΥ ΤΜΗΜΑΤΟΣ 
ΔΗΜΗΤΡΗΣ ΠΑΠΑΓΕΩΡΓΙΟΥ  
ΜΠΛΕΡΙΜ ΚΟΥΤΑ 

ΔΙΕΥΘΥΝΤΕΣ ΔΗΜΟΣΙΩΝ ΣΧΕΣΕΩΝ 
ΝΙΚΟΣ ΧΙΩΤΑΚΗΣ 
ΠΑΝΑΓΙΩΤΗΣ ΚΑΡΑΓΙΑΝΝΗΣ 

Ο βασικός μας ρόλος είναι η σχέδιαση και 

 η επιδιόρθωση ηλεκτρονικών συσκευών. 

Η παροχή τεχνικών συμβουλών και η κάλυψη  

των τεχνικών αναγκών της εταιρείας 

 Λειτουργούμε ομαδικα  και οι δυο για την 

 καλύτερη δυνατή απόδοση του τμήματος. 

  

 
 

Το βασικό καθήκον ενός υπεύθυνου δημοσίων 

 σχέσεων είναι η προώθηση της εικόνας της 

 εταιρείας Δηλαδή η σχεδίαση και ο 

 συντονισμός, των δραστηριοτήτων  

της εταιρείας (πελατολόγιο,ενημέρωση 

πελατών) 



                        ΔΙΕΥΘΥΝΤΕΣ 
               ΠΩΛΗΣΕΩΝ&MARKETING 
     ΦΡΑΝΤΣ ΛΙΚΑΪ-ΑΡΝΤΙΑΝ ΙΣΜΑΛΑΪ 

ΔΙΕΥΘΥΝΤΕΣ ΠΡΟΜΗΘΕΙΩΝ 

ΓΙΩΡΓΟΣ ΚΥΡΙΑΚΟΥ ΚΩΣΤΑΣ ΤΣΕΛΙΟΣ 

 

Ειναι υπευθυνοι για την  ανάπτυξη της 

 εμπορικής πολιτικής της εταιρείας 

(αυξηση πωλήσεων)Ο διευθυντής πωλήσεων  

και marketing συνεργάζεται με το τεχνικό  

 τμήμα οσο και με το τμήμα δημόσιων σχέσεων  

 
 

Ο βασικός μας ρόλος στοχεύει στον 

 εφοδιασμό της επιχείρησηςμε όλα τα 

 απαραίτητα υλικά, εργαλεία, μηχανήματα 

που είναι αναγκαία για την σωστή 

 λειτουργία τόσο του εμπορικού 

 τμήματος οσο και του τεχνικούτμήματος 

 

  
 



 Σαν γενικός διευθυντής καθόρισα το προφίλ της εταιρείας:  
 Η εταιρεία ιδρύθηκε με στόχο να καλύψει το κενό που 
υπάρχει στην περιοχή της Καισαριανής, σε καταστήματα 
πώλησης ηλεκτρονικών εξαρτημάτων.  

Είμαστε μία ομάδα νέων ανθρώπων με σύγχρονες αντιλήψεις, 
εξειδικευμένες γνώσεις και εμπειρία στον τομέα των 
ηλεκτρονικών.  

Στο χώρο του καταστήματος ο πελάτης μπορεί να βρει τα 
περισσότερα ηλεκτρονικά εξαρτήματα της αγοράς και να 
πάρει πληροφορίες και βοήθεια από το εξειδικευμένο 
προσωπικό της εταιρείας. 

 Επίσης κατόπιν παραγγελίας μπορεί να προμηθευτεί και 
ηλεκτρονικά εξαρτήματα ιδιαιτέρων προδιαγραφών και 
απαιτήσεων. 

 Είχα τον έλεγχο των υπόλοιπων τμημάτων της εταιρείας και 
οργάνωνα τις τακτικές συνελεύσεις των μετόχων. 
 



Το τμήμα δημοσίων σχέσεων έπαιξε 
σημαντικό ρόλο στη μέχρι τώρα πορεία της 
εταιρίας. 

Κανόνισε την επίσκεψη στην εταιρία Alpha 
com. 

Την συνεργασία της εταιρίας μας με το 
τμήμα διοίκησης οικονομίας του σχολείου 
μας 

Και ανέλαβε την επίσημη παρουσίαση της 
εταιρίας. 



 
     Αποφάσισε οτι  η εταιρία θα εχει τη 

μορφή  κεφαλουχικής εταιρίας (ΙΚΕ 
Ιδιωτική Κεφαλαιουχικήεταιρεία) 

     Υπολογίζοντας τα πρωτα έξοδα της 
εταιρείας  

       χρειαζόμαστε αρχικό κεφάλαιο : 
100000€ 

        Tο ποσό θα εξοικονομηθεί ως 
εξής: 

     1.Απο τους μετόχους της εταιρίας 
1000€  κάθε μέτοχος 

     2.Ενώ το υπόλοιπο ποσό θα είναι 
χαμηλότοκο  δάνειο απο τράπεζα 
(δάνειο για νέους επιχειρηματίες) 



  
Δημιούργησε τον τιμοκατάλογο επισκευών&εγκαταστάσεων επιμελήθηκε 

το video που είδαμε στην αρχή και το πόστερ της εργασίας μας 

monitor p.c (CRT) 25€ - 40€ 

monitor p.c (TFT) 35€ - 100€  

δορυφορικοί δέκτες 25€ 
Εγκαταστάσεις δορυφορικών κεραιών 30 € 

συγκροτήματα hi-fi 20€ -90€ 

ενισχυτές 30€ - 50€ 

 μουσικά όργανα 40€ -250€ 

 

 



  Αρχικά  επικοινωνήσαμε  με  το τεχνικό τμήμα  και το τμήμα πωλήσεων 

για τα εξαρτήματα που ειναι απαραιτητα  

 Ενημερωθήκαμε για εταιρείες παραγωγής και πώλησης  ηλεκτρονικών 

εξαρτημάτων και  συσκευών στηνΕυρώπη και Κίνα 

 Η ερευνα μας εδειξε οτι ενω για μηχανήματα φθηνότερη ειναι η Κίνα για 

ηλεκτρονικά εξαρτήματα  συμφέρει η Ευρώπη (Ρουμανία) 

 Στη συνεχεία αναζητήσαμε τα πιο οικονομικά προϊόντα,ωστε να μπορούμε 

να πουλάμε σε φθηνότερες τιμές στην αγορά 

 

 Μετά παραδώσαμε τη λίστα αγορών στον διευθυντή οικονομικών για να 

κάνει τον απαιτούμενο προϋπολογισμό 
 
 



Δημιούργησε το σήμα της εταιρείας 

Δημιούργησε ιστοσελίδα  

Την οποία μπορείτε να επισκευθείτε στον ιστότοπο 

                            .users.sch.gr/ipanenas 

  



 Ευχαριστούμε την εταιρία Alphacom για τις πολύ χρήσιμες οδηγίες 
σχετικά με τη λειτουργία ενός εργαστηρίου 

 Την Κα Σπαθούλα Α,για τις οικονομικές συμβούλες και προτάσεις τις 
 Βιβλιογραφία  
 Εργασιακό περιβάλλον (Ελευθέριος Χονδρογιάννης, Ηλεκτρονικός) 
 Εικονικές επιχειρήσεις(Ματσιώρη Αννα) 
 Εικονικές επιχειρήσεις στα ΤΕΕ (Καρακούσης Αθ.) 
 Ρόλοι σε μια επιχείρηση (users.sch.gr/estoikos) 

 Πως να ιδρύσετε κεφαλουχική εταιρία (www.diorismos.gr) 

 Yπουργείο Ανάπτυξης-Ανταγωνισμού-Υποδομών-Μεταφορών 
&Δικτύων(www.yme.gr) 

http://www.diorismos.gr/

